Mybanker: Sparekassen Bredebro Kebenhavn er arets bank i Kgbenhavn

Bankportalen Mybanker har igen i ar karet den bedste bank i lokalomradet. Vinderen af
Bedste Bank i Kebenhavn 2026 er Sparekassen Bredebro, Kabenhavn.

Bankportalen Mybanker formidler kontakten mellem banker og bankkunder, der gnsker at
skifte bank. Pa baggrund af mere end 44.000 tilbud pa bankskifte afgivet af ca. 170
bankfilialer og over 500 bankradgivere pa landsplan karer Mybanker hvert ar de bedste banker
i lokalomrader og den bedste landsdaekkende onlineradgiver.

| Kebenhavn er Sparekassen Bredebro, Kgbenhavn den Bedste Bank.

”Vi har et taet samarbejde med alle vores partnere, og kender dem derfor rigtig godt. Der er
mange, der gor et rigtigt godt stykke arbejde med bankkunderne, men der er alligevel altid
nogen, der skiller sig ud. Pa den baggrund er vi glade for at give karingen til Sparekassen
Bredebro, Kebenhavn ”, siger Kristoffer Koch Petersen, der er kommerciel chef i Mybanker.

Karingen som arets bedste bank veekker stor gleede hos Sparekassen Bredebro - specielt i
deres afdeling Sparekassen KBH, der er afdelingen, som har vundet prisen.

” Vi er stolte over at modtage prisen som arets bank i Kebenhavn.

Vi oplever at mange kunder sgger veek fra de store banker og gnsker et mindre og mere
personligt pengeinstitut, hvor de kan fa fat i deres radgiver — og hvor god radgivning og tillid er
afgarende.

MyBanker har veeret en god platform til at komme ind pa markedet i Kebenhavn — og mange af
disse kunder er allerede blevet gode ambassadgrer for 0s.”

Det er lige praecis dét vi gnsker hos os, udtaler Keld Riddersholm Nielsen, der er direktar i
Sparekassen Bredebro.

Staerk konkurrence om bankkunderne

Den bedste bank er den bank, der yder den bedste service for deres kunder. Det males bl.a.
pa hvilken bank, kunderne oftest veelger, nar de skifter bank, samt andre serviceparametre
som fx hvem der reagerer hurtigt pa henvendelserne, procestider og kvalitative input fra
Mybankers brugere.

”Vioplever, at bankerne er i skarp konkurrence om kunderne. De har stor appetit pg at
tiltreekke nye kunder, og samtidig at fastholde eksisterende. Med denne karing ensker vi at
seette fokus pa de banker, der gor det ekstra godt for kunderne”, siger Kristoffer Koch
Petersen fra Mybanker.



